SFG-Grundwissen Wirtschaft und Recht

I.  Okonomisches Handeln im privaten Haushalt

.1  Entscheidungen beim Konsum

WWG Jahrgangsstufe 8

allgemeine Definition:
VWL-Definition:

Konsum ist der Verzehr oder die Nutzung von Gitern.
Volkswirtschaftlich gesehen ist der Konsum der Kauf von Giitern durch
den Wirtschaftssektor der privaten Haushalte.

Arten von Giitern

-

'
freie Guter

/

T~

T

wirtschaftliche Gulter

v \

Sachguter Dienstleistungen
Konsumguter Investitionsguter
Verbrauchsguter Gebrauchsguter

Guter:

freie Guter:

wirtschaftliche Guter:

Sachgiter:

Konsumgdter:

Investitionsglter:

Giiter sind Mittel, mit denen Menschen ihre Bedirfnisse befriedigen
kénnen.

Freie Giiter werden von der Natur und ohne Zutun des Menschen zur
Verfligung gestellt (z. B (saubere!) Luft, Regenwasser, Sonnenlicht
etc.). = auf Nachhaltigkeit achten!!!

Wirtschaftliche Giiter dienen der Bediirfnisbefriedigung, miissen her-
gestellt werden und sind nur in begrenzter Menge vorhanden.
- Knappheit der Guter!!!

Sachgiiter sind der Oberbegriff flir Konsum- bzw. Investitionsgliter
materielle Giiter und stehen hierzu im Gegensatz zu den immateriellen
Dienstleistungen.

Konsumgiiter dienen der unmittelbaren Befriedigung menschlicher
Bedlrfnisse des Wirtschaftssektors der privaten Haushalte bzw. nach
BWL-Definition jedes einzelnen privaten Haushalts (Konsument*innen,
Verbraucher*innen).

Investitionsgiiter dienen der Herstellung von Konsum- und Investi-
tionsglitern (z. B. Grundstiicke und Gebaude, Maschinen, Fuhrpark,
Biro- und Geschéaftsausstattung etc.) durch den Wirtschaftssektor
Unternehmen bzw. nach BWL-Definition jedes einzelnen Unternehmens.
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Gebrauchsguter: Gebrauchsgiiter dienen dem mehrmaligen langerfristigen
Gebrauch, z. B. Auto.

Verbrauchsguter: Verbrauchsgiiter kdnnen im Gegensatz zu den Gebrauchsgiitern nicht
mehrmals genutzt werden, z. B. Benzin / Diesel / Strom fur
das Gebrauchsgut Auto.

Dienstleistungen: Dienstleistungen sind im Gegensatz zu den materiellen Sachglitern
immaterielle Giiter und durch die Gleichzeitigkeit von Produktion und
Verbrauch gekennzeichnet, z. B. Friseursalonbesuch, Finanzdienst-
leistungen, Taxifahrt, Reparaturleistungen etc.

immaterielle Giter: Zu den immateriellen Giitern zdhlen Dienstleistungen und Rechte
(z. B. Patente, Lizenzen)

Bediirfnishierarchie nach Maslow

Wachstumsbediirfnis
(= unstillbares Bediirfnis)

< Selbst-
verwirklichung

Defizitbediirfnisse
(= Mangelbediirfnisse)
'S
werden, da sonst
gesundheitliche Grundbediirfnisse
Probleme drohen

kann nie voll befriedigt werden

Beddrfnis: Ein Bediirfnis ist das Gefilihl des Mangels, verbunden mit dem
Wunsch oder der Notwendigkeit, diesen Mangel zu beseitigen.

oo

GUTERKNAPPHEIT

UNBEGRENZTHEIT DER BEDURFNISSE
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Entscheidungen beim Konsum

Knappheit

l

zwingt zum Wirtschaften

\l,— unter Anwendung des Okonomischen Prinzips —\L

und unter Berucksichtigung des Prinzips der Nachhaltigkeit:

Wirtschaften: Wirtschaften ist planvolles Handeln unter Beachtung des
6konomischen Prinzips, welches das Spannungsverhaltnis zwischen
unbegrenzten Bediirfnissen und Giterknappheit zu verringern
versucht.

Okonomisches Prinzip: Beim 6konomischen Prinzip wird ENTWEDER nach dem
Minimalprinzip ODER nach dem Maximalprinzip gehandelt.
Einen maximalen Output mit einem minimalen Input erreichen ware
,Schlaraffenland“!!!!

Minimalprinzip: Ein bestimmtes Ergebnis (Output) soll mit einem minimalen
Mitteleinsatz (Input) erreicht werden.

Maximalprinzip: Mit bestimmten Mitteln (Input) soll ein maximales Ergebnis
(Output) erreicht werden.

Nachhaltigkeit: Nachhaltigkeit bedeutet allgemein planvolles Handeln mit Ricksicht
auf nachfolgende Generationen.

sozlal

A

okologisch Gkonomisch
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soziale Nachhaltigkeit: Wahrung der Menschenrechte, Schaffung fairer Arbeitsbedingungen etc.
o6kologische Nachhaltigkeit: globaler Umweltschutz, z. B. Klimaschutz

6konomische Nachhaltigkeit: Sicherung der bendtigten Input-Ressourcen wie z. B. Wasser, Erdol,
Holz etc.

betriebswirtschaftliche
Nachhaltigkeit: Gewadbhrleistung der Wettbewerbsfahigkeit (z. B. Benchmark-Status,
Exportweltmeister*in etc.)

finanzpolitische
Nachhaltigkeit: keine Staatsverschuldung auf Kosten kiinftiger Generationen

Reflektierte Entscheidungen treffen:

DIE GEWICHTETE ENTSCHEIDUNGSMATRIX

Kriterien > Alternative 1 Alternative 2 Alternative 3
Knakio 70i Bumsang 320 = GLX motion
MUSS (ja/nein)
LTE la la 3 Nein
Telefonie la la la
Internet la la la
SOLL
(Erfiillung gering = 0, hoch = 10}
Gewichtungs- .
faktoren, hier z.B. a4 Preis 4 3 6 8
9 bei Soll- und 2 bei Farbe 5 2
Kann-Kriterien. KANN
(Erfiillung gering = 0, hoch = 10}
Modell-Aktualitat 2 10 6

Entscheidung
Muss-Kriterien erfullt erfullt nicht erfullt

Berechnung 85 5 92 I
Soll- und Kann-Kriterien

Erklarung der flinf Schritte zum Erstellen einer gewichteten Entscheidungsmatrix:

(1) Wahle mogliche Alternativen als Spaltenbezeichner (horizontale Gegenliberstellung).

(2) Bestimme entscheidende Kriterien nach folgenden Gesichtspunkten (vertikale Auflistung):

v" MUSS-Kriterien: unbedingt notwendige Merkmale
v' SOLL-Kriterien: bedeutend fiir die Auswahl
v" KANN-Kriterien: weniger wichtig, aber bei knappen Entscheidungen evtl.

ausschlaggebend
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(3) Weise den MUSS-Kriterien die Attribute ,JA“ bzw. , NEIN“ zu. Wird eine Alternative mit ,,NEIN“
bewertet, scheidet sie beim weiteren Entscheidungsprozess aus. Im Gegensatz dazu bewertest Du
die SOLL- bzw. KANN-Kriterien mit Punkten im Intervall von 0 bis 10, wobei O die niedrigste, 10 die
beste Bewertung beinhaltet.

Im obigen Beispiel fallt die Alternative 3 aufgrund der , Nein-Bewertung” von vorneherein weg, wahrend die Alternative 2
absolut mehr Punkte aufweist (18 BE) als Alternative 1 (11 BE). Allerdings punktet Alternative 1 gerade bei den wichtigen

SOLL-Kriterien (9 BE) um eine BE mehr, was Schritt 4 umso spannender macht & .

(4) Nun gewichtest Du namlich Deine SOLL- bzw. KANN-Kriterien ebenfalls im Intervall von 0 BE bis
10 BE. Definitionsgemal® miissen die SOLL-Kriterien eine hohere Gewichtung erfahren als die
KANN-Kriterien.

In unserem Beispiel bekommen die SOLL-Kriterien die Gewichtung 9 BE von 10 BE wahrend die KANN-Kriterien naturgemaf
lediglich mit 2 BE zu Buche schlagen.

(5) Im letzten Schritt bildest Du jeweils die Summen der einzelnen Alternativen und multiplizierst
diese mit der jeweiligen Gewichtung aus Schritt (4).

In unserem Beispiel bedeutet das fiir:

Alternative 1: 4+5=9 - * 9 SOLL-Gewichtung =81
2 2> * 2 KANN-Gewichtung =4
SUMME = 85 Endpunkte
Alternative 2: 6+2=8 - * 9 SOLL-Gewichtung =72
10 2> * 2 KANN-Gewichtung =20
SUMME = 92 Endpunkte
Ergebnis: Obwohl Alternative 1 bei SOLL-Kriterien besser punktet (81 > 72), gibt die KANN-

Kriterien-Gewichtung den Ausschlag (92 > 85), so dass Du Dich fiir Alternative 2
entscheiden wirst.

Sicherung und zukiinftige Erhaltung
menschlicher Lebensgrundlagen
und Naturvielfalt

Gerechte Giterverteilung Steigerung
zwischen Entwicklungs- des Wohlstands durch

und Industrielandern zunehmende wirtschaftliche
sowie den Generationen Entwicklung

Gezielte Beeinflussung des Kaufverhaltens des Individuums durch Werbung:
Aktivierung von Bedirfnissen

|

Ziel: Kauf des Produkts
(z. B. mithilfe psychologischer Verkaufstricks)
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